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Por otra parte, los principales analistas del mercado de las TI coinciden en que existe una tendencia a que las 

organizaciones migren sus sistemas de información a la Nube y a que adopten nuevos sistemas y tecnologías 

basados en la Nube.  

IDC describe el mercado a partir de tres (3) plataformas, y la actual corresponde a la nube y sus interacciones con 

computación móvil, redes sociales, analítica y Computación en la Nube. Gartner pronóstica que el mercado de 

aplicaciones basadas en Nube pública crecerá alrededor del 20,1% en 2017, que en comparación con cifras de 

años anteriores muestra que el mercado tiende a estabilizarse y que para 2020 la cantidad de infraestructura 

vendida por proveedores de Nube pública superará la que vendan los proveedores de servicios de centros de 

datos empresariales.  

Google hace parte de estas dos (2) tendencias, pues entrega un conjunto de herramientas de correo y ofimática a 

través del modelo de despliegue SaaS. El SaaS permite distribuir software apoyándose en una infraestructura de TI 

compartida. El SaaS es cada vez más común y su uso está sustituyendo muchos licenciamientos anuales o a 

perpetuidad debido a que: (i) está basado en la Nube, lo cual representa ahorros en mantenimiento y gestión de 

las aplicaciones y la infraestructura utilizada para soportarla; y (ii) las mejoras en la calidad de los servicios de 

conectividad disponibles para las Entidades Estatales hace que la disponibilidad y capacidad de los servicios 

basados en la Nube sea igual o superior a la que ofrecen las aplicaciones basadas en infraestructura ubicada en las 

instalaciones de la Entidad Estatal. La Tabla 1 muestra el ritmo de transferencia de cargas de trabajo a la Nube 

estimado en todo el mundo. 
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INSTRUMENTO DE AGREGACIÓN DE DEMANDA DE SOFTWARE POR CATÁLOGO
FORMATO 4

JUSTIFICACIÓN PARA LA COMPRA DE SOFTWARE

- El siguiente formato tiene como objetivo indicar y registrar información por parte de la Entidad Compradora respecto a las razones que identificaron para la escogencia de uno de los segmentos del IAD Software por Catálogo.

- El presente formato no se limita a la escogencia de uno solo de los siguientes apartes. 

- Además de los puntos indicados en el presente documento, se debe diligenciar información adicional que la Entidad considere relevante.

- La Entidad Compradora deberá realizar el análisis en función de las respuestas recibidas.

- El diligenciamiento del presente formato es obligatorio y se debe diligenciar previamente al lanzamiento del evento de cotización.

- Por favor describa detalladamente las razones que tuvo para la escogencia del catálogo y para el cual creó la solicitud de cotización; en cada punto se debe argumentar su respuesta:

Servicios adquiridos JUSTIFICACIÓN (ARGUMENTE SU RESPUESTA)Catálogo de software elegido


